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FOLHA DE S.PAULO

Fusdo cria lider do varejo farmacéutico

Unido das Drogarias Sdo Paulo e Pacheco, lideres em SP e R], cria rede com RS 4,4 bi de faturamento e 691 lojas

Nova DPSP supera
Raia/Drogasil; negocio
ajuda a competir com
farmacias dentro

de supermercados

GIULIANA VALLONE
DE SAQ PAULO

A drogaria Sao Paulo anun-
ciou ontem a fusdo de suas
operacbes com o grupo Pa-
checo. O negdcio vai garantir
acompanhia o retorno a lide-
ranca do setor de varejo far-
macéutico, perdida apés a
unido entre Drogasil e Raia,
anunciada no inicio do més.

A DPSP nasce com R$ 4,4
bilhoes de faturamento anu-
al —segundo dados dos 12
meses encerrados em junho,
contra R$ 4,1bilhoes da Raia
Drogasil. A rede sera a sétima
maior do varejo brasileiro,
com 691 lojas e presenca em
cinco Estados.

Lideres em Sao Paulo e no
Rio de Janeiro, as drogarias
decidiram unir forcas para

FARMACIAS

POR DENTRO DA

+SP(

FATURAMENTO
R$ 2,2 hi em 2010

CLIENTES
Mais de 6 milhdes por més

UNIDADES
348

PRESENCA
Sao Paulo, Rio de Janeiro,
Minas Gerais e Bahia

Fonte: Abrafarma e farmacias

DROGARIA SAO PAULO

R$ 9,57 bilhdes
foi o faturamento do
setor no 10 semestre*

27,66%

foi a alta das vendas dos
ndo medicamentos

10 lugar

sera a posicao da DPSP
(Sao Paulo e Pacheco)
no ranking das maiores

20 lugar
sera a posicdo da Raia
Drogasil

Fusdo entre Sdo Paulo e Pacheco cria lider

POR DENTRO DA
DROGARIA PACHECO

FATURAMENTO
RS 1,8 bi em 2010

CLIENTES
7 milhdes por més

UNIDADES
343

PRESENCA
Rio de Janeiro, Sao Paulo,
Minas Gerais e Espirito Santo

*Considerando as associadas da Abrafarma

expandir suas operacoes em
outros Estados brasileiros.
“Existe uma grande opor-
tunidade de crescimento do
setor no Brasil, e acreditamos
que, com 0Ss grupos juntos,
esse processo pode ser me-
lhor e mais efetivo”, diz Gil-

berto Ferreira, da Sao Paulo,
que sera presidente da DPSP.

“Pacheco e Sao Paulo ain-
da tém lojas em Minas Gerais,
Espirito Santo e Bahia. Por te-
rem focos distintos, a sobre-
posicao delojas entre as com-
panhias serd “praticamente

inexistente”, diz Ferreira.

Segundo ele, a expansido
pode ser feita via crescimen-
to organico ou aquisicoes.

A gestdao da DPSP sera
compartilhada entre o Grupo
Carvalho (Sdo Paulo) e o Gru-
po Barata (Pacheco), que te-

) EEU COM ISSO?
CONSUMIDOR
PODE SE
BENEFICIAR

A concentracgdo costuma sex
vista como maléfica para os
consumidores, ja quea com-
peticdo menor pode gerar
condicoes piores de compra.
No caso do setor farmacéu-
tico, porém, grupos maio-
res ganham poder para ne-
gociar com os laboratdrios,
o que pode reduzir os pre-
cos dos medicamentos, di-
zem analistas e represen-
tantes do mercado.

rdo iguais poderes na defini-
¢do e na implementacao das
estratégias da companhia.
~ AFolhaapurou, noentan-
to, que a Pacheco ficou com
participacdo um pouco aci-
ma de 50% no novo grupo.
0 Conselho de Administra-

¢ao sera presidido por Sa-
muel Barata, da Pacheco.

SUPERMERCADOS

Para o professor da pos-
graduacdo da ESPM Jilio Mo-
reira, a concentracio das dro-
garias é incentivada pelo au-
mento da concorréncia com
grandes redes de supermet-
cados.

De acordo com ele, com-
panhias como Walmart e Pao
de Acficar vém investindo na
aberturas de farmacias pré-
ximas de suas lojas.

“Vender remédios e produ-
tos cosméticos da uma mar-
gem de ganhos muifo maloy
do que comercializar alimen-
{os e aetergentes, por exem-

To”, alirma. “E uma forma
Nepieco ol —rioes
inimigo.”

O Patria Investimentos e o
escritério Machado Meyer
atuaram como assessores fi-
nanceiro e legal respectiva-
mente da Sao Paulo. O Ban-
co Espirito Santo e o escritd-
rio Pinheiro Neto trabalha-
ram para a Pacheco.




